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CERTIFICADO DE CONCLUSAO

O Instituto Brasileiro de Petroleo e Gas confere o presente certificado a
Eduardo Aratjo,
por concluir o curso Negociacao de Contratos de Compra e Venda de Gas Natural,

no periodo de 30 de julho de 2024 a 14 de agosto de 2024, com carga hordria de 24 horas.

Rio de Janeiro, 14 de agosto de 2024

- ouslyl e Gyt

Gerente UnlBF Coordenadora UnlBP




Programa Técnico

Médulo 1 - Conceitos basicos de estrutura da industria de gas natural

- Breve revisdo da estrutura da industria de gas natural;
- Os atores — Vendedores, compradores e terceiros;

- Valores, interesses, motivagdes, impactos e riscos;

- Compreendendo os objetivos das partes na negociagao;
- Importéncia das informagoes;

- O processo de negociagao;
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- Quantificagdo da utilidade;

- Planejamento, taticas e priorizagdo de objetivos;

- Aspectos culturais da negociagdo do contrato;

- Comunicagdo verbal e ndo verbal;

- Aspectos legais, comerciais, financeiros e operacionais;

- Estrutura geral de contratos;

- Relagao entre estrutura de contrato e interesses das partes;
- Estabelecimento da relagdo entre comprador e vendedor.

Médulo 2 - Contratagdo de gas natural - formatos e estrutura contratual

- Introdugao aos diferentes tipos de contratos de gas;

- Sintese das estruturas de aquisigdo;

- Elementos de um contrato de gas;

- As partes e suas obrigagdes gerais;

- Terminologia e definigdes;

- Lei aplicavel;

- Clausulas fundamentais - prego, volume, duragao;

- Estruturas de pregos, referéncias, indexagdo, prazo de revisdo;

- Padroes de Qualidade e repercussdes no contrato;

- Volumes - minimo, médio, maximo, garantias, gestdo de falhas e eventualidades;
- Procedimentos - nomeagao, logistica, medicdo, faturamento e pagamento;
- Garantias, compensagdes e indenizagdes;

- Risco, forga maior e outras falhas;

- Controvérsias, litigios, arbitragem, cancelamento e rescisdo;

- Extensdo, encerramento e gestdo de passivos contratuais.

Moédulo 3 - Gestdo de Contratos de gas natural

- Evolugdo dos contratos de gas;
- Master agréments - “Acordos de vendas de mestre”;
- Gestdo do contrato e de portfolio;
- Contratos de Servigos consequentes - transporte, estoque, etc;
* Replicagdo e propagagdo de condigdes em contratos ao longo da cadeia.
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